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Martie 2016 - Prezent Administrator
SC ATELIER BIM SRL - BIM WOOD
= Asigurarea managementul firmei
= Stabilrea obiectivele generale de dezvoltare ale fimei
= |dentificarea oportunitatilor de afaceri
= Reprezentarea firmei in relatie cu furnizorii, clientii si alte organizatii sau institutii.
= Stabilirea obiectivelor specifice pentru angajati, impreuna cu indicatori de performanta.
Gestionarea capitalului firmei in vederea dezvoltarii acesteia si generarii de profit.
Productie de usi de interior din lemn masiv

Martie 2013 — Martie 2016 Administrator
SC AVANTAJ DEZMEMBRARI SRL
= Asigurarea managementul firmei
= Stabilrea obiectivele generale de dezvoltare ale fimei
= |dentificarea oportunitatilor de afaceri
= Reprezentarea firmei in relatie cu furnizorii, clientii si alte organizatii sau institutii.
= Stabilirea obiectivelor specifice pentru angajati, impreuna cu indicatori de performanta.
Gestionarea capitalului firmei in vederea dezvoltarii acesteia si generarii de profit.
Dezmembrarea autovehiculelor scoase din uz si comert cu piese recuperate.

Mai 2010 — lan 2013 Area Manager — Zona de Sud
SC DEME MACARALE SRL
= Asigurarea managementul zonei atat pe partea de vanzari si promovare, cat si pe partea de
gestiune personal, utilaje aflate in zona de sud.

= Coordonarea executiei proiectelor de constructii parcuri eoliene, constructii de drumuri si poduri,
precum si lucrari speciale in rafinarii si termocentrale.

= Mentinerea relatiei cu clientii cheie ai companiei si idenificarea permanenta de noi proiecte.

= Mentinerea relatiei cu autoritatile emitente de autorizatii speciale specifice si pregatirea
documentatiilor in vederea obtinerii lor.

= Elaborarea proiectelor tehnice de ridicare in Autocad.

= Recuperarea creantelor de la clientii care nu respecta termenele de plata.

Ridicari si constructii speciale cu macarale de mare tonaj pana la 750t si transporturi agabaritice

panala400t.

Apr 2009 — Mai 2010 Manager Vanzari
SC PECOROR SRL

= Coordonarea activitatii de vanzare in conformitate cu politica firmei.

= Asigurarea stocului la nivelul depozitului si al distribuitorilor.

= Stabilirea strategiei de vanzare, canalele de comunicare si promovare.

= Stabilirea relatiilor de dezvoltare cu clienti cheie

= Implementarea unui program nou de gestiune al depozitului

= Implementarea unui sistem de distributie a produselor

= Stabilirea relatiilor cu noi furnizori si imbunatatirea permanenta a conditilor de achizitie

= Implementarea unui program nou de urmarire a noilor proiecte in baza sistemului public de licitatii
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lan 2004 — Sept 2005

EDUCATIE $| FORMARE

2003-2008

1999 - 2003

COMPETENTE PERSONALE

Limba(i) materna(e)

Alte limbi straine cunoscute

Engleza

ltaliana

Competente de comunicare si
manageriale

Competente informatice

Pemis de conducere

= Dezvoltarea unei noi game de produse, de la identificare fumnizori, import si promovarea acestora
pe piata din Romania

Cbnstructie poduri, comert cu parapeti metalici si panouri fonice, tevi corugate din PP si PEHD

Trainer si manager de proiect
FUNDATIALIFE

= Dezvoltarea materialului de curs si suportul pentru fiecare curs in parte

= Sustinerea cursurilor de formare printre care cele mai importante: Scrierea de proeicte,
Managementul unui proiect, Training of trainers.

= Organizarea proiectelor de schimburi de experienta tineret si pregatirea programelor de invatare
experientiala care se desfasoara in cadrul lor.

ONG - Implementare de cursuri si programe de dezvoltare pentru tineri.

Inginer Diplomat
Universitatea Oradea

= Sectia Controlul si Expertiza Produselor Alimentare — OPC — CEPA

Absolvent
Liceul Vasile Voiculescu - Oradea

= Sectia Chimie Biologie

Romana
INTELEGERE VORBIRE SCRIERE
o Participare la :
Ascultare Citire conversatie Discurs oral
C1 C1 C1 C1 C1
C1 C1 C1 C1 C1

Niveluri: A1/2: Utilizator elementar - B1/2: Utilizator independent - C1/2: Utilizator experimentat
Cadrul european comun de referintd pentru limbi stréine

= Bune competente de comunicare dobandite prin experienta in promovare si manager de vanzari
= Bun organizator, preocupat mereu de optimizarea proceselor
= Bun coordonator, am condus echipe de pana la 40 persoane pe proiecte de constructii.

= O buna cunoastere a programelor Microsoft Office (Word, Excell, Outlook), Autocad, Design grafic,
web design, program contabilitate.

Categoria

*B
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